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P E R F I L Ingeniero Civil Industrial con una sólida pasión por la tecnología y un compromiso constante con el aprendizaje. 
Destaco en la identificación y desarrollo de soluciones innovadoras que optimizan procesos y mejoran la 
eficiencia operativa. Mi enfoque en la gestión integral me permite contribuir de manera significativa a proyectos 
multidisciplinarios, fomentando el trabajo en equipo y la colaboración. Busco un entorno profesional que valore 
el crecimiento continuo, donde pueda aplicar mis habilidades y conocimientos para impactar positivamente en 
la organización y alcanzar objetivos estratégicos.

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

Mar 2024 — Nov 2024 CPFR Area Producto, Teamcore Santiago

En mi rol como CPFR, monitoreo las operaciones e identifico áreas de mejora en los procesos de producción 
para optimizar la eficiencia. Como parte de mis responsabilidades, colaboro estrechamente con los equipos de 
ventas, marketing y áreas comerciales, así como con clientes retail, para alinear la planificación de la demanda y 
la reposición de productos. Trabajo en la recopilación y análisis de datos compartidos, lo que permite generar 
proyecciones de ventas más precisas y mejorar la coordinación entre departamentos.

Implemento y monitoreo indicadores clave de rendimiento (KPIs) para evaluar el rendimiento de los canales, 
desarrollando visualizaciones de abastecimiento basadas en inputs relevantes, como demandas potenciales y 
promociones. Mi experiencia también incluye la investigación de mercado, donde identifico oportunidades para 
el desarrollo de nuevos productos o mejoras en los existentes. Esto implica analizar tendencias del mercado y 
la competencia, y colaborar con equipos interdisciplinarios para asegurar que los productos respondan a las 
necesidades del consumidor.

Este enfoque integral no solo optimiza la cadena de suministro, sino que también asegura una gestión eficaz del 
ciclo de vida del producto, desde su desarrollo hasta su lanzamiento y seguimiento en el mercado. Todo esto 
contribuye a una respuesta ágil a las demandas del mercado, mejorando la satisfacción del cliente y el rendimiento 
comercial.

Ago 2023 — Mar 2024 Analista de abastecimiento , Cencosud Santiago

Como analista de abastecimiento en la gerencia de productos Non-Food, me enfoco en optimizar la cadena 
de suministro mediante la implementación de estrategias avanzadas de gestión de inventarios y planificación 
de la demanda. Realizo un análisis detallado de indicadores clave de rendimiento, como IOSA y OSA, para 
asegurar una disponibilidad óptima de productos y mejorar el nivel de servicio. Utilizo técnicas de forecasting 
que combinan métodos cuantitativos y cualitativos para prever la demanda y ajustar las estrategias de compra 
en consecuencia. Además, coordino la logística mediante la optimización de rutas y la gestión de relaciones con 
proveedores, garantizando entregas eficientes y a tiempo. Mi enfoque en la mejora continua incluye la aplicación 
de principios Lean y Kaizen, lo que ha resultado en la identificación de ineficiencias y una reducción significativa 
de costos en la cadena de suministro.

Feb 2022 — Jul 2023 Encargado de Bodega y Abastecimiento CABA , Belive Goup Santiago 

Colaboré en proyectos para evaluar tendencias del mercado y de la industria, proporcionando informaciónvaliosa 
para la formulación de estrategias comerciales. Realicé análisis de costos detallados para evaluar la viabilidad 
de nuevos productos, ampliando así el portafolio de la compañía. Supervisé y analicé los indicadores clave de 
desempeño empresariales para garantizar un seguimiento constante y tomar accionescorrectivas cuando fue 
necesario. Desarrollé informes de procesos adaptados a las necesidades del área detrabajo.

Dic 2022 — Feb 2023 Apoyo logístico, Cencosud Santiago

Durante mi experiencia previa como practicante, realicé mediciones de productividad para áreas de Picking & 
Packing de Spid, evaluando y mejorando los procesos logísticos. También integré Inductores para incentivos 
dedesempeño, desarrollando sistemas de motivación basados en resultados. Implementé sistemas de gestión para 
optimizar la operación diaria y mejorar la eficiencia operativa, además de desarrollar e integrar sistemas de gestión 
para la planificación diaria operacional, garantizando una ejecución eficaz de las tareas . Asimismo, apoyé en el 
rediseño de Layout para la zona de auditoría y de packing, mejorando la distribución de espacios y la eficiencia 
de las operaciones logísticas.

Ene 2020 — Ene 2022 Servicio Atención Al cliente , Universidad Andres Bello Santiago

Estuve a cargo del personal encargado de gestionar las matrículas. Asimismo, elaboré presentaciones paraclientes 
potenciales y me encargué de informar y atender al público a través de diversas vías de comunicación.



F O R M AC I Ó N

Nov 2016 Educacion

Enseñanza media Completa.

Mar 2023 Educación Universitaria

Titulado como Ingeniero Civil Industrial

Abr 2023 Educación Adicional

Nivel de Excel Avanzado.

Conocimiento de Herramientas SAP,  Full Fillment y Blue Yonder.

Conocimiento Medio de Power BI.

H A B I L I DA D E S Buen compañero con capacidad 
de trabajo independiente y grupal

Experto

Capacidad adaptiva según sea la 
situación

Experto

Buen manejo de relaciones 
interpersonales y de creación de 
redes

Experto

Gran rendimiento bajo presión Experto

Capaz de aportar con ideas 
nuevas e innovadoras y de asumir 
desafíos

Experto

C U R S O S

Mar 2022 — Jul 2022 Ciencia de datos e inteligencia artificial, IBM SKILLS ACADEMY

I D I O M A S Ingles Conocimientos prácticos


